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74%



There are two types of 
speakers: 

those who are nervous and 
those who are liars.

Mark Twain



Пловдив

Хага
Прага

Дубай

Ротердам

Ст. Гален

София
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Мит 1

Не ми се налага.



Мит 2

Знам си 
нещата.



Мит 3

Ами…дърво съм си.
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Отворена позиция

Зрителен контакт

Движение с намерение

Език на тялото
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Артикулация

Сила на звука

Емоция

Гласови инструменти
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Етос

Патос

Логос

Методи на убеждение



ЕТОС
Достоверност

ПАТОС
Емоционална 

връзка

Реторически
триъгълник

ЛОГОС
Факти



ЕТОС

• Кой съм аз?
• Защо съм 

експерт по 
темата?

• Защо може да 
ми вярвате?



ПАТОС

• Емоция
• Прочувствена 

история



ЛОГОС
• Факти
• Числа
• Статистика
• Логически 

аргументи
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The ONE thing



Q&A



Алгоритъмът на 
Уверената 
Комуникация


